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یک جعبه ابزار متشکل از ابزارهای دستی و با کیفیت، 
و ابزارهای تشخیصی مانند مولتی متر یا ولت متر.

نكتة 1: می توانید این تجهیزات را دســت دوم تهیه 
کنید. فقط یادتان باشــد، هرگز کیفیت را به خاطر 

هزینه به خطر نیندازید.
نكتة 2: موتورسیکلت یا خودرو بخشی از تجهیزات 
نیست، ولی لازم است به سرعت خودتان را به محل 
خرابی خودرو برســانید. بنابراین، ضروری اســت 

سواره به محل برسید.

تجهیزات موردنیاز 

اگر دوره های فنی را گذرانده  باشید، حتماً 
تجهیــزات لازم را دارید و شــروع این 
کسب وکار می تواند بدون سرمایة اولیه 
باشد. ولی اگر ابزار ندارید، با حدود پنج 
میلیون تومان می توانید جعبه ابزاری کامل 

تهیه کنید.
میزانریسك: پایین

سرمایة موردنیاز

صنعــت مکانیــک خودرو 
در پنج ســال گذشته به طور 
داشته است.  پیوسته رشــد 
بنابراین، میــزان بازدهی این 

کسب وکار زیاد است.

میزان بازدهی 

گذراندن دوره هــای لازم در 
هنرســتان های فنی وحرفه ای، 
کاردانــش و دیگــر مراکــز 

آموزشی تعمیرات خودرو.

تجربة موردنیاز

به مکان خاصی 
نیاز نیست.

مکان موردنیاز

بعضی از کسب وکارها را می توان با سرمایة كم و بدون نیاز به مكانی خاص راه اندازی كرد. همیشه شروع کار از سخت ترین 
قسمت های آن است. ولی نترسید. کمی سرمایه، مقداری خلاقیت، كمی خطرپذیری و بسیاری تلاش، شما را به هدفتان، که 
همان درآمدزایی و موفقیت در کسب وکارتان است، می رساند. اگر شما مكانیكی باتجربه هستید و برای راه اندازی کسب وکار 
سرمایة چندانی ندارید، خیالی نیست، می توانید یك مكانیك سیار باشید و به سرویس دوره ای خودرو، تعویض روغن و حتی 
فروش لوازم یدكی بپردازید. به این ترتیب، هم رئیس خودتان هستید و هم پول خوبی درمی آورید. این کسب وکار همیشه 
درآمد دارد، چرا كه به دلیل فرســودگی قطعات، نیاز به تعمیر اجتناب ناپذیر اســت و هر خودرویی، چه نو و چه كاركرده، در 
آینده ای نه چندان دور، گذرش به مكانیكی خواهد افتاد. این شــغل هیچ وقت كســادی ندارد، زیرا روزانه خودروهای جدیدی 

تولید و عرضه می شوند.
پس تند و سریع دست به كار شو و این کسب وکار پرسود را شروع كن.

تحت تعمیرتحت تعمیر
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اگر بودجة محدودی دارید، فکر نکنید حتماً باید همان دستگاه های 
پیشرفتة شرکت های خدماتی بزرگ را داشته باشید. ابتدا می توانید 
خدمات خود را محدود کنید و روی بخش کوچکی از تعمیرات 
خودرو مثل تعویض باتری، تعمیر چراغ و همة خدماتی که به تجهیزات 
سنگین نیاز ندارند، تمرکز کنید. به مرور و پس از سودآوری مناسب، 
تجهیزات اضافی بخرید و کار خود را در زمان مناسب گسترش دهید. 
از طرف دیگر، در کنار تعمیرات، لوازم یدکی خودرو بفروشید تا 

زودتر به سودآوری برسید.
نکته: برای فروش لوازم یدکی حتماً با تولیدی ها کار کنید تا قطعات را 
ارزان تر بخرید. به قیمت مناسب هم بفروشید تا مشتری های بیشتری 

پیدا کنید.

از كجا شروع كنید؟

همیشه وظیفة شماست با پرســش های سریع سؤالات مفیدی 
بپرســید تا هنگام رفتن به مکانی که مشتری می خواهد، ابزار و 

قطعات یدکی لازم را به همراه داشته باشید.
لبــاس و کفش مناســب، ظاهر قابل قبولی به شــما می دهد. 
لباس هــای چرک و روغنــی مکانیک ها غالباً مشــتریان را زده 
می کند. تصور اینکه با آن لباس پشــت فرمانشــان بنشــینند، 
دلنشــین نیســت. بنابراین، قبل از اینکه پشت فرمان بنشینید، 
روپوش خود را در آورید. یا همیشــه زیراندازی داشــته باشید تا 
صندلی مشتری را کثیف نکنید. یادتان باشد، لباس های مکانیک 
هم به شســتن نیاز دارد. فکر نکنید فردا دوباره روغنی می شود، 
پس چه نیازی به شستن! »ظاهر مقبول، کار حرفه ای و شهرت 

خوب« شما را بالا خواهد برد.

حرفه اي برخورد كنيد

تبلیغات مناسب داشته باشید. با ارسال نامه یا 
دفترک)بروشور( به خانه ها، شرکت ها، گاراژها، 
فروشگاه ها، مدرسه ها و شرکت های حمل ونقل، 
کسب وکار خود را معرفی کنید. از طرف دیگر، 
با توزیع کارت ویزیت بین دوستان، مشتریان 
کارواش های محلی و مشتریان فروشگاه های 
لوازم یدکی خودرو، کار خود را تبلیغ کنید.

نكته: تبلیغات در هتل ها و مسافرخانه ها 
بسیار کارساز است، زیرا مسافران از نشانی 
مغازه های مکانیکی بی اطلاع هستند و اگر 
خودرویشان مشکل پیدا کند، با آغوش باز 

از خدمات شما استقبال می کنند.
شــما به مدیریتی حرفه ای در شبکه های 
اجتماعی نیاز دارید تا بتوانید به ســرعت 
خود را بشناسانید و مشتری جذب کنید. 
حتی یک کار تک نفره با داشتن لوگو و نام 
مناسب، توجه زیادی را جلب خواهد کرد. 
نام هایی مثل: جراح خودرو، مکانیک در حرکت 
و سلطان آچار انتخاب های خوبی هستند.

از لوازم یدکی باکیفیت استفاده کنید و برای 
مشتری توضیح دهید که قیمت پایین لوازم 
ضعیف تر، چه تأثیری روی عملکرد خودرو دارد.

خودروی مشتری را مال خود بدانید و بهترین 
کار تخصصی را انجام دهید.

در هر کسب وکاری همیشه افرادی هستند 
که عملکرد بهتری دارند و بیشتر از سایرین 
مورد توجه مشتریان هستند. این افراد پس از 
تخصص، به خاطر رفتار مناسب با مشتریان، 
شناخته شده اند. شما هم یکی از این افراد 

باشید.
خود را به موقع برسانید تا مشتری کلافه نشود.

عوامل رونق این کسب وکار

در ابتدا می توانید به راحتی این کســب وکار 
را یک نفره اداره کنید و درآمد خوبی داشــته 
باشــید. با ســودآوری مناســب، خیلی زود 
می توانید افــراد متخصص دیگــری را هم 

استخدام کنید و کار خود را گسترش دهید.
مجوز: بــرای گرفتن پروانة کســب باید با 
مدارک موردنیاز و معتبــر به اتحادیة صنف 

تعمیرکاران خودرو بروید.

تعداد افراد موردنیاز 


